® Aachen, Deutschland

S Vollzeit

Team Marketing und Sales

Du bringst mit:

Begeisterung und praktische Erfahrung im B2B-
Vertrieb (idealerweise in der Software Branche)
Sicheres Auftreten und Spaf3 in der Kundenkom-
munikation sowie gute Verhandlungsfahigkeiten
Sichere Kommunikation in Schrift und Sprache.
Eigenstandiges Formulieren von E-Mails und das
Fihren von Telefonaten sollte dir leicht fallen.
Praktische Erfahrung im Projektmanagement
Motivation, ein neues digitales Produkt bran-
chenlibergreifend in den Markt zu bringen
Abgeschlossene kaufmannische Ausbildung oder
Studium im Bereich Wirtschaftswissenschaften

{ anny

Deine Kernaufgaben bei uns sind:

Du konzipierst mafRgeschneiderte Verkaufs-
strategien, indem du die BedUirfnisse und Ziele
potenzieller Kunden identifizierst

Pflege des CRM (Pipedrive) und Recherche po-
tentieller Leads, Ausschreibungen und Chancen
Du treibst die Akquise und Upselling voran und
gewinnst neue Kunden durch gezielte Ansprache
per Telefon oder E-Mail 0.4.

Kundenbetreuung von neuen und Bestandskun-
den als Produktexperte

Vorbereitung und Durchfiihrung von Webinaren,
Live-Demos und Schulungen unserer Systems
Management von eigenstandigen Projekten

Wir bieten dir eine innovative Arbeitsumgebung und Einblicke in das Startup-Leben mit flachen Hierarchien.

Werde Teil eines jungen Teams, das Wert auf gegenseitigen Respekt und deine Ideen legt.

Wwww.anny.co

Coworking Space Nutzung (digitalHUB Aachen) und Arbeitsplatz in unserem neuem Biiro

Freie Wahl des Arbeitsortes (Remote) und flexible Arbeitszeiten

Freiraum fiir deine Ideen und Mitgestaltung einer wachsenden Online-Plattform

Zeitnahe Aufstiegschancen in einem schnell wachsendem Unternehmen

Zugang zu Kaffee, Kicker und Afterwork-Drinks
Verglitung nach Erfahrung und Qualifikation

Dich spricht die Arbeit in unserem Team an?

Schreib uns eine E-Mail an

direkt ein Kennenlerngesprach.

Kontakt: +49 (0) 241 53104491

oder vereinbare

Bewerbung bis: 31.03..2022 Startdatum: flexibel



